39 ans, nationalité francaise
0616519462
D<Jyouryeva.nataliaegmail.com
A 71 avenue du Roy,
33440 Ambarés-et-Lagrave
m Natalia Youryeva

A PROPOS DE MOI

Curieuse et dévouée, le
service et la qualité font
partie intégrante de mon
ADN. Jai une forte
appétence pour la stratégie
digitale et le développement
de la marque.

COMPETENCES
INFORMATIQUES

Pack Office
Canva

Wordpress

Prestashop

CENTRES D'INTERET

Gastronomie et vin
Voyages et cultures
Esthétique et design
Psychologie et Marketing
Footing et Yoga

LANGUES

Francais Courant
Anglais Bon niveau
Russe Maternel

NATALIA YOURYEVA

E-commerce

Service Client

Stratégie de marque sur les réseaux sociaux
Import / Export

Vente et conseil en vin

Février 2019-aujourd'hui La Cité du Vin Latitude20 (Bordeaux)
Caviste-Sommeliére, Chef de projet E-=Commerce
¢ Conseil, vente et promotion des vins
* Préparation et animation des dégustations
* Stratégie pour I'e-commerce, gestion et élaboration du cahier des charges du site Internet
¢ Gestion des ventes en ligne et suivi du stock
* Analyse des concurrents;
e Coordination de travail de développeur du site et de prestataires de différents services;
¢ Organisation de travail de 3 stagiaires pour le projet de ventes en ligne et la communication sur
les réseaux sociaux;
e Réalisation de retroplanning pour le suivi de projet;
* Mise en place de la stratégie marketing.

Juillet-Aout 2018 Club Med (Savoie, Valmorel)
Sommeliére

¢ Promotion des vins

* Animations des dégustations

Avril-Juin 2018 (Bordeaux)

Sommeliére
* Promotion des vins d’AANA (Agence de |'Alimentation Nouvelle Aquitaine)
* Présentation et promotion des vins Bio d'Aquitaine

2017 (5mois)/ 2016 (6semaines) « Les Robes de I'Est » (Bordeaux)
Stage Développement de ventes et de notoriété de la société
 Organisation et participation & des événements professionnels : ViniSud, Sitevi, Challenge
International des Vins, dégustations pour les professionnels et particuliers
* Organisation de wine-tours en Croatie et région bordelaise
¢ Rencontre de nouveaux partenaires, développement du portefeuille clients, prospection et
implantation de vins sur le marché
¢ Négociation d'achat
¢ Analyse des stocks
e Création de catalogue de vins.

Octobre-Novembre 2015 Chéteau Haut Bailly et Chéteau d’Yquem
Stage oenologique
* Vendanges et suivi de toutes les étapes de vinification
Juin 2011 - Juin 2015 UExpress de Capucins (Bordeaux)
Adjointe de direction
e Gestion des commandes, des stocks et des fournisseurs
» Opérations promotionnelles, fidélisation des clients
¢ Management : organisation, formation et motivation des équipes

2020-2022 E-Commerce Nation Online

Stratégie e-commerce

2020-2021 FORMADIS Online

Marketing sur les médias sociaux

2016-2017 IPC Vins&Spiritueux (Wine&WEB) Bordeaux
Dipléme "Manager export"

2015-2016 CAFA Formation Bordeaux

Conseillére en sommellerie

2014-2015 Institut des sciences de la vigne et du vin (ISVV) Bordeaux
DUAD (Dipléme Universitaire d'Aptitude en Dégustation)
2013-2014 | nstitut des sciences de la vigne et du vin (ISVV)
DUIO (Dipldme Universitaire d'Initiation & I'Oenologie Bordeaux

2001-2005 Université Internationale MITSO Belarus
Economie/Marketing

2001 BAC Littéraire Belarus



