COUSIN PAUL

Commercial France
. 0663257971

@ www.linkedin.com/in/paul-cousin-102005121
Y¢ Permis B

Q Bordeaux 33000

EXPERIENCE

@ paulcousini@gmail.com

RESUME

Projet entrepreneurial
@ 2024 - 2025 Q Réunion

« Etude de marché, élaboration d'un business plan pour la création d'une
société spécialisée dans la distribution de vins & spiritueux

Animateur réseau national / Manager succursales réseau

InterCaves - Groupe cafés & vins RICHARD
@ 2018 - 2024  Q France

Franchise spécialisée dans la commercialisation de vins, spiritueux, biéres et
produits d'épicerie fine

« Développer les opérations commerciales et marketing de I'enseigne dans
chaque point de vente. + 24% de CA

» Prospection et animation d'un portefeuille clients B2B et B2C pour tisser
des relation durables

» Pilotage de 40 a 80 points de vente + 1 en zone océan indien (ile de la
Réunion)

« Effectuer des visites de contréle réguliéres donnant lieu a un rapport
structuré, assorti d’'un plan d’action et d'objectifs clairs pour assurer un suivi
efficace

« Garantir la bonne application et I'optimisation des ratios métiers et des
processus de l'enseigne

« Elaboration et formation initiale du savoir-faire de I'enseigne (Manuel du
Savoir-Faire)

« Organiser et animer des événements type (animations, dégustations
accords mets et vins, Master Class vins, spiritueux, biere)

» Manager une équipe de 3 personnes dans les différentes succursales

« Définir les objectifs et développer le CA et la marge des succursales
22% CA | 3,4% marge vs 2018

» Ouvrir de nouveaux points de vente 20 magasins en 5 ans

« Assurer la formation théorique terrain et produits des nouveaux entrant

« Organiser des réunions locales, régionales et nationales (conventions
annuelles)

o Fédérer les collaborateurs pour maintenir un bon climat social

Membre du jury au concours du meilleur caviste de
France

Syndicat des cavistes professionnels

@ 2020 -2022 ©Q France

Compétition biennale challengeant les cavistes de la France entiere. Créé

par le Syndicat des Cavistes Professionnels SCP et organisé par Terre de

vin

» Organiser le déroulé du concours (préparations épreuves, corrections
épreuves, élections des candidats, remise des trophées). Valoriser la
diversité du métier et de générer une cohésion autour d'un
rendez-vous phare

« A l'origine de l'initiative de la premiére participation des franchisés
InterCaves. Accompagnement sous forme de formation continue

www.enhancv.com

@Plus de 10 ans d'expérience dans les secteurs
des vins, spiritueux et de I'événementiel.

Expertise clé : Stratégies commerciales
performantes et innovantes, management déquipes

¥’Succes marquant : Diriger une société
d'événementiel pendant plusieurs années, une
expérience qui a forgé ma capacité a relever des
deéfis ambitieux.

* Passion et reconversion réussie : Mon parcours
m'a permis de me réorienter avec succés dans la
distribution des vins et spiritueux. Un domaine qui
me passionne depuis toujours.

<+ Atouts différenciateurs : Une capacité reconnue
a transformer des idées en réalisations concrétes,
en alliant innovation et pragmatisme.

FORMATIONS

WSET 1,2,3 (mention distinction)

Organisme de formation mondiale dans le domaine
des vins, spiritueux et sakés.
Dégust'moi centre de formation Paris 11éme

Formation Franck Thomas meilleur sommelier
de France et d’Europe en 2000

Certificat de dégustation intuitive et géo sensorielle
de la Revue du vin de France Academy

Wall Street English
Formation Anglais professionnel

LANGUES

Anglais
Compétent (lu, écrit, parlé)

Espagnol
Avancé

COMPETENCES

Leadership Adaptabilité Autonomie

Travail en équipe Gestion des propriétés

Curiosité intellectuelle Franchise
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EXPERIENCE

EDUCATION

Responsable caviste

InterCaves - Groupe cafés & vins RICHARD
@ 2018 @ Boissy Saint Léger (94)
Succursales du groupe InterCaves

o Réaliser les objectifs quotidiens et mensuels

* Animer des ateliers de dégustation (vins, spiritueux, bieres)

« Identifier les besoins clients

« Vendre et conseiller

o Gérer les stocks

+ Mettre en rayon et implanter un magasin selon les familles de produits
« Passer les commandes fournisseurs

o Réceptionner les livraisons et controler la marchandise

o Utiliser et piloter un logiciel d'encaissement

Co-Dirigeant
Décor Aktion
@ 2013 -2017 @ Valenton (94)

Entreprise spécialisée dans la construction et conception de décors
évenementiel pour des sociétés tels que Bouygues Challenger, Frangaise
des Jeux, Hotel Georges V, Palace Bristol, Roland Garros, ...)

« Monter les budgets en fonction des besoins et des sites d'intervention

» Repérage et présentation du projet sur site avant chaque montage

* Recrutement du personnel (tapissier, peintre, menuisier, sculpteur,
manutentionnaire)

» Manager une équipe de 2 a 10 personnes selon le projet

 Suivi du travail en atelier selon un cahier des charges précis
Installation et démontage des décors

« Organiser et prioriser les actions sur le parc client pour répondre a tous
les besoins

« Réactivité selon la demande client, étre d'astreinte a tout moment, jour et
nuit

» Prospection commerciale, promouvoir I'image de I'enseigne (salon,
téléphone, mail)

o S'occuper et suivi des commandes fournisseurs

o S'assurer de la bonne réception des paiements et du suivi de la
facturation

« Pilotage des KPI achat, vente, gestion et du stock (indicateurs de
performance de l'entreprise)

« Entretien du portefeuille clients

Stage professionnel de vente a Londres (Europass

Mobilité)

Reiss

@ 2009 -2010 @ Londres

Marque de prét a porter anglaise et moderne

« Réceptionner les marchandises et produits, en contrélant la conformité
de la livraison

o Accueillir les clients, identifier leurs besoins et les conseiller sur les
produits et services

« Effectuer les opérations d'encaissement

o Préparer la mise en rayon des produits et articles

» Organiser la réserve pour optimiser I'efficacité sur le terrain

www.enhancv.com

Licence de sciences et techniques
des activités physiques et sportives
Université d'Evry

& 2010 - 2013

EuroPass Mobilité

Faculté des Métiers Essonne
@ 2009 - 2010

Baccalauréat Science et Technique de
la Gestion Option comptabilité et
finance des entreprises

Lycée Joseph Talma
@ 2008 - 2009

LOISIRS

@ Trails running

@ Péche sportive

AUTRES

[ | 5
— Pack Office, Outlook, CRM
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