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103 Cr de la Marne, 33800 Bordeaux 

Compétences
•	 Développement commercial             

& acquisition de clientèle
•	 Fidélisation & gestion de la relation 

client
•	 Connaissance marché Vin & 

Spiritueux
•	 Représentation institutionnelle         

& ambassadrice de marque
•	 Négociation & pilotage des KPIs
•	 Management & coordination 

d’équipes
•	 Dégustation de produits fins

(vins, spiritueux, thé, chocolat…)

•	 Rigueur, autonomie, adaptabilité

Centres d’intérêts
Vin & spiritueux 
Participation à des dégustations 
(club d’oenologie, bar à vin, dîner) et 
recherche de nouveautés du secteur.

Gastronomie & cuisine
Passionnée, j’apprécie cuisiner au 
quotidien et explorer différentes 
cultures culinaires pour enrichir ma 
sensibilité gustative.

Cinéma & lecture
Amatrice de films d’art et d’essai, 
lecture de romans contemporains et 
revues littéraires.

Sport
Volley-ball en compétition, course à 
pied, randonnée, ski de fond/biathlon 
(en compétition pendant 7 ans)

Langues
Anglais : B2 

Références
Céline Birkenstock - 06 08 08 91 44 
Resp. de zone - Campari France
Patrice Malka - 06 80 45 61 20
Resp. relations entreprises - KEDGE 
Wine school

Expériences
Responsable de secteur GMS (CDD)
Campari France (nov. 2024 – août. 2025) - Bordeaux
•	 Gestion d’un portefeuille de 200 clients sur 4 départements (33, 24, 46, 47)
•	 Développement des ventes (+2% PDM, ouverture du business dans 36 

nouveaux magasins)
•	 Analyse régulière du marché et de la concurrence pour adapter les stratégies 

de référencement et de négociation
•	 Amélioration de la visibilité des marques (+20% Nb références en magasin, 

optimisation du positionnement en rayon)
•	 Négociation et déploiement d’opérations commerciales
•	 Management et formation de stagiaires (suivi et évaluation)
•	 Lancement de nouveaux produits en magasin (Incitation à la prise de commande, 

mise en avant et positionnement magasin, gestion des animations magasin)

Coordinatrice Incubateur start-ups (Alternance)
Bernard Magrez (sept. 2023 – nov. 2024) - Bordeaux
•	 Gestion et animation d’une communauté de 50 structures ; interlocutrice 

quotidienne des membres de l’incubateur
•	 Organisation et animation d’événements hebdomadaires ; reporting et 

comptes rendus
•	 Création de contenu et mise en œuvre de stratégies de communication 

(réseaux sociaux, presse, événements)
•	 Développement et entretien d’un réseau de partenaires institutionnels et privés
•	 Représentation de l’incubateur sur salons et événements institutionnels
•	 Participation au jury de sélection (entretiens, évaluation des candidatures)

Business Developer GMS (Stage)
Campari France (avr. 2023 – août 2023) - Bordeaux
•	 Négociation, développement des ventes, animation d’un portefeuille de 

marques (Aperol, Campari, Riccadonna, Crodino)

Responsable de boutique adjointe
Levi’s (août 2019 – août 2022) - Lyon
•	 Pilotage des performances commerciales (suivi des KPI, analyse des résultats, 

atteinte des objectifs)
•	 Management d’équipe (recrutement, formation et accompagnement)
•	 Mise en œuvre des opérations commerciales et optimisation de l’expérience client
•	 Vente et conseil personnalisé en magasin

Formations
Master Management des Vins & Spiritueux
KEDGE Business School - Bordeaux (2022–2024)
Méthodes de production, dégustation, commercialisation, économie

Bachelor Responsable de la Distribution
EKLYA School of Business - Lyon (2021–2022)
Management, Négociation, Stratégie commerciale, Marketing & communication

BTS Management Commercial Opérationnel
CIEFA CFA - Lyon (2019–2021)

Bac Scientifique — Option SVT
Lycée Stendhal - Grenoble

Lucile QUEINNEC

Forte d’une alternance puis d’une première expérience professionnelle réussie 
dans le secteur du vin, je combine sens du relationnel, connaissance approfondie 
des produits et vision à la fois stratégique et opérationnelle du terrain. 
Passionnée, rigoureuse et orientée résultats, j’allie expertise de dégustation et 
capacité à construire des relations durables pour négocier et défendre avec 
conviction les produits et projets qui me tiennent à cœur.

Acheteuse vin junior
Secteur Vin & Spiritueux - Disponible immédiatement


